





Ako sa u nas dari Cirkularnej ekonomike a ako su na

re pa | ra b ‘>( tom s popularitou vyrobky z druhej ruky?

AZ 47% ludi uviedlo Ze toho o cirkularnej ekonomike vela Dobra sprava je, 7e len 3% opytanych malo s vyrobkami z
nevie (a+b)- ¢o je skvely potencial na to aby sa stali jej podpor- druhej ruky zlU skusenost (b).

ovatelmi, teraz ked uz o nej vedia viac. Vobec neprekvapi, ze velky vplyv na rozhodovanie ma cena, a
Zatial ¢o jej dnesnym zastancom (d) sa snad podari previest preto vacsina (f) odpovedala, ze po vyrobku z druhej ruky

tedriu do praxe. siahne prave kvoli vyhodnej cene.

Pomerne velka skupina ludi tiez pozaduje urcité zaruky, ¢i uz
A mnohi mozno ani nevedia ze sa uz cirkularne spravaju, ak zaruku na produkt (e+d) alebo znameho predchadzajuceho
napriklad separuju odpad, Ci zasivaju diery na ponozkach. uzivatela (e) . Pretoze €o ak sa pokazi (a nie je opravitelny)?

b

Aky je Tvoj vztah k cirkularnej ekonomike? AkyJe Tvoj vztah k vyrobkom (elektrosp., nabytok, telefén) z 2. ruky?
a. Nikdy som to slovné spojenie nepocul/a Kupujem si zasadne len noveé produkty
b. Kdesi som také €osi zapocul/a ale viac som sa o to nezaujimal/a b. Raz som to skusil/a ale nemal/a som s tym dobru skisenost, uz nikdy viac
c. Rozumiem jej konceptu, ale myslim si Ze je to len siéasna moda a c. Rozmyslal/a by som nad tym len v pripade Ze je to od $pecializovaného obchodnika
dlho nevydrii a dostanem zaruku aspon 1rok
p L . . . d. Alebo zaruku na 2 roky?
d. Som zastancom Itelorle/cwkulamerj ekoncimlky e. Ak z druhej ruky, tak musim poznat toho kto dany vyrobok pouzival predo mnou,
e. Spravam sa podla jej zasad (prosim popis ako): ... aby som si vedel/a predstavit ako sa k nemu spraval
f. Niekedy si kupujem pouzité vyrobky, ale len preto, Ze sU cenovo ovela vyhodnejsie

g. Bezne si kupujem pouzité vyrobky cez na to uréené aplikacie/ webové stranky



A nakoniec, ma nase snazenie vobec zmysel?

re pa | ra b ‘>( Ocenia spotrebitelia opravitelné vyrobky~

Drahi vyrobcovia, zmesti sa opravitelnost Vasich vyrobkov do Dakujeme vietkym, ktori nam takto vyslovili svoju podporul!
25% ceny produktu navyse? Pretoze tolko je vacsina z nas (b) To, Ze chapete Ze Repairably je tu pre vas- spotrebitelov (e),
ochotnd investovat do opravitelného vyrobku. je tiez velmi motivujuce.

Aj ked, opakovane sme sa stretli aj s nazorom ze ani 100%

navyse by nebolo vela, ak je opraitelnost naozaj garantovana. Odhalili sme aj aj celkom slusné % potencialnych inovatorov
Nazor Repairably: Opravitelnost nemusi nevyhnutne byt prida- (f)- do toho! Este je treba vyriesit mnoho svetovych prob-
nou komplkaciu a dévodom na zvysenie ceny, je to vec lémov a dobrych myslienok nikdy nie je dost.

invencénosti a spravnej organizacie.

Ak by si naisto vedel/a, ze vysavac/ zehliCka/ kavovar ktory si Co hovoris na Repairably?

prave kupujes bude vzdy jednoducho opravitelny- a za adekvatnu sumu, aky cenovy a. Nejak ma tato téma neoslovila

rozdiel by si bol/a ochotny/a akceptovat oproti inym vyrobkom? b. Mild iniciativa, ale nemyslim si Ze dokazete naozaj nieCo zmenit
a. 40% b. 259%, C. Mna sa vase aktivity prili§ nedotykaju, ale drzim vam palce

c. 15% d. 5% d. Ste super! Budem vas sledovat a podporovat

e Nie som ochotny/a zaplatit viac e. Chapem Ze to ¢o robite pomdbze mne ako spotrebitelovi, tym ze
P MoZno by som bol/a ochotny/a zaplatit viac, ale budem sa rozhodovat podla budem vediet rozpoznat vyrobky, ktord su opravitelné

—H

iného kritéria- podla dizajnu, znaéky, odportéania a pod. Genialna myslienka! Kiezby to tak bolo napadlo mna :D



