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8_Repairably

Aký je Tvoj vzťah k cirkulárnej ekonomike? 
a. Nikdy som to slovné spojenie nepočul/a
b. Kdesi som také čosi započul/a ale viac som sa o to nezaujímal/a
c. Rozumiem jej konceptu, ale myslím si že je to len súčasná móda a 
 dlho nevydrží
d. Som zástancom teórie cirkulárnej ekonomiky
e. Správam sa podľa jej zásad (prosím popíš ako): ...

Ako sa u nás darí Cirkulárnej ekonomike a ako sú na 
tom s popularitou výrobky z druhej ruky?
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3_SR a cirkulárna ekonomika
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6_Z druhej ruky

Aký je Tvoj vzťah k výrobkom (elektrosp., nábytok, telefón) z 2. ruky? 
a. Kupujem si zásadne len nové produkty
b. Raz som to skúsil/a ale nemal/a som s tým dobrú skúsenosť, už nikdy viac 
c. Rozmýšľal/a by som nad tým len v prípade že je to od špecializovaného obchodníka  
 a dostanem záruku aspoň 1 rok 
d. Alebo záruku na 2 roky? 
e. Ak z druhej ruky, tak musím poznať toho kto daný výrobok používal predo mnou,  
 aby som si vedel/a predstaviť ako sa k nemu správal 
f. Niekedy si kupujem použité výrobky, ale len preto, že sú cenovo oveľa výhodnejšie 
g. Bežne si kupujem použité výrobky cez na to určené aplikácie/ webové stránky

Až 47% ľudí uviedlo že toho o cirkulárnej ekonomike veľa 
nevie (a+b)- čo je skvelý potenciál na to aby sa stali jej podpor-
ovateľmi, teraz keď už o nej vedia viac.
Zatiaľ čo jej dnešným zástancom (d) sa snáď podarí previesť 
teóriu do praxe.

A mnohí možno ani nevedia že sa už cirkulárne správajú, ak 
napríklad separujú odpad, či zašívajú diery na ponožkách. 

Dobrá správa je, že len 3% opýtaných malo s výrobkami z 
druhej ruky zlú skúsenosť (b).
Vôbec neprekvapí, že veľký vplyv na rozhodovanie má cena, a 
preto väčšina (f) odpovedala, že po výrobku z druhej ruky 
siahne práve kvôli výhodnej cene. 
Pomerne veľká skupina ľudí tiež požaduje určité záruky, či už 
záruku na produkt (c+d) alebo známeho predchádzajúceho 
užívateľa (e) . Pretože čo ak sa pokazí (a nie je opraviteľný)? 
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5_Dielňa v okolí

Ak by si naisto vedel/a, že vysávač/ žehlička/ kávovar ktorý si 
práve kupuješ bude vždy jednoducho opraviteľný- a za adekvátnu sumu, aký cenový 
rozdiel by si bol/a ochotný/á akceptovať oproti iným výrobkom? 
a. 40%   b. 25%
c. 15%   d. 5%
e. Nie som ochotný/á zaplatiť viac
f. Možno by som bol/a ochotný/á zaplatiť viac, ale budem sa rozhodovať podľa 
 iného kritéria- podľa dizajnu, značky, odporúčania a pod. 

A nakoniec, má naše snaženie vôbec zmysel?
Ocenia spotrebitelia opraviteľné výrobky?
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8_Repairably

Čo hovoríš na Repairably? 
a. Nejak ma táto téma neoslovila
b. Milá iniciatíva, ale nemyslím si že dokážete naozaj niečo zmeniť
c. Mňa sa vaše aktivity príliš nedotýkajú, ale držím vám palce
d. Ste super! Budem vás sledovať a podporovať
e. Chápem že to čo robíte pomôže mne ako spotrebiteľovi, tým že 
 budem vedieť rozpoznať výrobky, ktorú sú opraviteľné
f. Geniálna myšlienka! Kiežby to tak bolo napadlo mňa :D

Drahí výrobcovia, zmestí sa opraviteľnosť Vašich výrobkov do 
25% ceny produktu navyše? Pretože toľko je väčšina z nás (b) 
ochotná investovať do opraviteľného výrobku.
Aj keď, opakovane sme sa stretli aj s názorom že ani 100% 
navyše by nebolo veľa, ak je opraiteľnosť naozaj garantovaná.  
Názor Repairably: Opraviteľnosť nemusí nevyhnutne byť prida-
nou komplkáciu a dôvodom na zvýšenie ceny, je to vec 
invenčnosti a správnej organizácie. 

Ďakujeme všetkým, ktorí nám takto vyslovili svoju podporu! 
To, že chápete že Repairably je tu pre vás- spotrebiteľov (e), 
je  tiež veľmi motivujúce. 

Odhalili sme aj aj celkom slušné % potenciálnych inovátorov 
(f)- do toho! Ešte je treba vyriešiť mnoho svetových prob-
lémov a dobrých myšlienok nikdy nie je dosť. 
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